
 
  

Club DSP : Stratégie de communication 
Préparer sa réponse à l’appel d’offre, valoriser sa réponse et 

convaincre son jury 

 

 
 
 

 
 
 
 

…………………………………………………………………………. 

13h00 – 14h00 : Déjeuner  
…………………………………………………………………………………….. 
 
 
 
 
 
 

 

14h – 16h30 
Atelier : tempête d’idées & échanges  

 
   

• Réflexion en atelier et échanges 
collectifs sur les atouts de son Epl,  

les plus-values et les facteurs 
différenciant à valoriser dans sa 
future réponse à l’appel d’offre.  

 
 
……………………………………………………………………………. 

16h30 / 17h : Fin des travaux 
…………………………………………………………………………………….. 
 
 

 
 

 

Programme 

Rencontre organisée dans le cadre du programme annuel du club Dsp à destination des 

Directeurs Généraux et de leurs collaborateurs amenés à intervenir devant le jury pour 

présenter l’offre de l’Epl. 

 

La journée sera animée par Delphine JUMELLE PAULET, Experte en coaching & en 

intelligence émotionnelle, la neuroscience appliquée au leadership, conference & 

programmes forLeadership development. Head of Faculty, Mazars University. 

 
    

 

9h  
Accueil des participants (uniquement en 
présentiel) 
 
9h15 – 1 3h 
Les enjeux de la communication et du 
marketing dans la réponse à l’appel d’offre 
et lors de sa présentation au jury 
 

• Analyse de l’appel d’offre, écriture de 
la réponse, présentation de l’offre 

• Cartographie des acteurs et 
perception des attentes 

• Planification de l’offre par le client 
• Préparer une présentation qui 

fonctionne 
• Les apports du digital dans la réponse 

à l’appel d’offre 
• La présentation orale 

 
 

Jeudi 11 mai 2023    Au siège de la Fédération, 14 rue de la Tombe Issoire, 

          75014 Paris  



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 

 Adresse : 95 rue d’Amsterdam 

75008 PARIS  

Contact : m.moreira@lesepl.fr 01 

53 32 22 18 


