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La négociation en pratique

La négociation s'impose comme la pratique relationnelle la plus courante et la plus difficile a maitriser ; quels
sont les techniques a acquérir pour mettre en place une réelle coopération ?

Ecet

Développez vos compétences en participant a deux jours de formation confirmée a I'issue desquels vous serez
en capacité de :

GROUPE

Votre espace
formation

- Comprendre I'enjeu et le déroulement d’une négociation- Appréhender les différents styles de négociation-
Acquérir les aptitudes et techniques pour obtenir un accord de fagon constructive- Appliquer des techniques de
négociation « gagnant-gagnant »- Créer un climat de résolution positive des conflits- Savoir quand arréter de
négocier et sortir d'une situation de blocage

Programme et inscription
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https://www.scet-formation.fr/index.php?page=fiche&action=fiche&id_stage=2379
https://www.lesepl.fr/agenda/la-negociation-en-pratique/

